
Veuillez envoyer votre candidature à job@tronicsgroup.com  

 
A vous de jouer, 

nous avons hâte de vous rencontrer !

Nous connaissons aujourd’hui une forte dynamique de développement commercial : c’est
dans ce contexte que nous recrutons un(e) Ingénieur d’Affaires pour promouvoir et
vendre nos capteurs inertiels. 

Ingénieur�d’affaires,�capteurs�inertiels�MEMS
H/F�en�CDI

Prospection de nouveaux acteurs et nouveaux segments
de marchés définis par les équipes marketing :

Collecte des besoins techniques et commerciaux 
Validation de l’adéquation de l’offre auprès des prospects
Identification de nouveaux besoins et retour du marché
auprès du responsable des lignes de produit

Négociations commerciales et contractualisation
Vente des produits standards et projets de
customisation/adaptation des produits aux besoins des
clients
Négociations et contractualisation des affaires
Consolidation et reporting à la direction (backlog, forecast,
business plan)

Gestion et développements de comptes clients 
Représentation interne des clients auprès des opérations 
Suivi et coordination des actions de support en lien avec
les ingénieurs applications
Coordination des réponses (plans de livraison, plans de
développements, plans de qualification…) 

Gestion des distributeurs 
Formation des distributeurs avec l’équipe marketing
Animation du réseau de distribution
Participation à la définition de la stratégie de distribution

Rattaché(e) au directeur des ventes et du marketing vos missions
principales seront les suivantes :

Missions

Qualité relationnelle et capacité à coordonner les différents
services de nos clients (achats, logistiques, études…)
Curiosité, écoute et capacité de synthèse sur des sujets
techniques complexes.
Force de proposition, réactivité et anticipation.
Négociations avec des clients internationaux, avec de
nombreux déplacements à l’étranger.

De formation technique (Ingénieur ou technicien
instrumentation ou électronique) et commerciale, vous êtes
doté(e) d’une expérience d’au moins 5 ans dans la vente de
capteurs (idéalement de gyromètres et/ou d’accéléromètres) ou
de composants électroniques et dans la gestion de grands
comptes. Vous êtes affutés dans la prospection à
l’international et avez le sens des affaires et le goût de la
négociation. Vous appréciez le travail en équipe. La maîtrise de
l’anglais est un impératif, l’allemand serait apprécié.

Votre savoir-faire et savoir-être sont par ailleurs des éléments sur
lesquels nous comptons tout particulièrement :

Profil

Vous serez immergé(e) dans une équipe où confiance,
respect, goût du défi et solidarité seront à l’honneur.
Nous vous garantissons autonomie et polyvalence dans
les responsabilités qui vous seront confiées, et avons à
cœur de placer l’humain au cœur des défis de l’entreprise. 

Alors rejoignez-nous dès maintenant !
·Poste basé(e) à notre siège de Crolles (près de
Grenoble)
·Contrat à durée indéterminée, parce que nous parions
sur vous !

Pourquoi�nous�rejoindre�?

https://www.tronics.tdk.com/

